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Sa lyckas du
med rea och
utforsaljning

Alla handlare behover da och da tomma hyllorna pa vissa
varor och gora plats for nya. Men for att en utforsaljning

ska fa optimala (Ionsamma) resultat kravs bade kunskap
och en systematisk hantering.




Den som saljer sasongsvaror dr van att folja drets cykler och
planerar (precis som konsumenterna) for aterkommande
reor vid vissa tider pa dret. Men dven handlare som ar helt
oberoende av sasonger, vader och hdgtider behdver da och
da bli av med varor vars livscykel har tagit slut.

Darfor ar det ett sjdlvklart inslag i prissattningsarbetet att da
och da sdlja ut vissa varor for att prioritera andra, for att mota
efterfragan och starka marginaler och [6nsamhet.

Ratt prissankning i ratt steg, med ratt tidsfonster.
Det ar nycklarna till en lyckad utforsaljning.
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Satt ratt mal

Det finns manga fragor som behdver besvaras om en ut-
forsdljning ska bli lyckad. Till att borja med behdver du ha
dina mal klara for dig.

= Vilka produkter ska du salja och hur mycket?
»  Vilket tidsfonster dr optimalt?

= Vilken marginal har du som mal?

»  Ska du maximera volymen eller vinsten?

= Hur hanterar du lokala/geografiska skillnader i
efterfragan och lagerhallning?

Svarigheten att hantera flera mal samtidigt

Om de har fragorna verkar relativt enkla att besvara blir det
svarare ndr man lagger ihop dem och férsoker vikta dem mot
varandra utan ett smart system till sin hjalp.

Om man bara fokuserar pa att tomma hyllorna men missar
att satta ett faktabaserat prisintervall blir resultatet sallan
optimalt. Och for att sdtta ett bra prisintervall behdver man
inte bara ha bra kannedom om varans priselasticitet utan
ocksa kunna se vilka omgivande faktorer som paverkar en
utforsaljning: vader, geografisk placering, konkurrenternas
beteenden med mera.

For stelt eller for slackt

\lissa organisationer har valdigt stela strukturer som gor
det svart att snabbt paverka ett pris ndr en mgjlighet dyker
upp. Andra ger for mycket utrymme at individuella pris-

sankningsbeslut, ndgot som kan leda till att marginalerna
sjunker. Bada vtterligheterna gor att man tappar djup i ut-
forsaljningen och missar bade intdkter och marginaler.

Erfarenhet rdcker bara sa langt

Ofta dr en van prissattare eller kategoriansvarig vdl insatt i
varornas priselasticitet av ren erfarenhet. Problemet dr att
den intuitionen kan sla fel nar omvarlden och kundernas
beteenden férandras. Det kan ocksa leda till att man — ofta
pa grund av tidsbrist — bara fortsatter att géra som man alltid
har gjort, aven om goda resultat uteblir.

Dessutom tar det tid att manuellt satta strategier for ut-
forsaljningar, utvardera och forbattra dem. Det dr inte alltid
sd att intakterna motiverar Ianga kedjor av manuellt och tids-
kravande arbete.

Fa koll pa priselasticitet och
geografiska skillnader. Det hjalper

dig att sdtta ratt pris redan fran
borjan — i ratt tid.

Den viktiga tajmingen

Ett vanligt misstag ar att paborja utforsaljningen for sent med
for Iag prissankning. | ndsta steg upptdcker man misstaget
och hamnar ohjalpligt efter: med for sena och for djupa pris-
sankningar. Ofta beror det pa att man saknar den dverblick
som behovs for att sdtta ratt pris redan fran borjan — och att
gora det i ratt tid. Manga saknar system for att kunna gora
realistiska prognoser och bedoma vad en prisjustering inom
ett visst tidsfonster skulle innebara.

Systematisering ger rdtt prisniva

Det moderna sattet att hantera alla de har problemen ar att
ha ett smart prissattningssystem som stod. Forst hamtar
systemet in alla de varden som ar kdnda idag. Ddrefter har
du programvaran till din hjalp for att forstd vad som dr ett
optimalt pris i varje steg.

Med losningen Markdown kan systemet ocksa med hjdlp
av maskininlarning visualisera monster och trender over tid.
Pa det sattet far du inte bara en systematisk och forbattrad
hantering av mycket manuellt arbete ni gor idag.

Ett smart prissatt-
ningssystem later Resultat _
dig forutse resultaten.

_ Optimering

Jobba dynamiskt med
fakta som grund — det
optimerar resultat
och lonsamhet.

Genomférande” > Utvardering
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Du vinner pa kdpet nya vardefulla insikter som ett manskligt
oga — eller ett enklare system — skulle ha missat.

Forutse resultat och jobba dynamiskt

Plotsligt kan du gora prediktiva utsagor och helt enkelt forutse
hur en prissankning med t ex 20% inom en viss kategori och
vara skulle paverka forsaljningen inom givna tids- och geo-
grafiska ramar. Det ger en faktabaserad trygghet som hjalper
dig att slippa halka sist i priskriget nar det val blir reatider.

Dessutom, med moderna och avancerade systemstdd kan
du jobba mer dynamiskt. Du behdver inte Idsa dig till beslut
manader innan utforsaljningen genomfors utan kan Iépande
kalibrera, optimera och forbattra prisstrategin utifran vad
verkligheten sager.

KUNDEXEMPEL

Markdown hjalper dig att

= Systematisera utforsaljningsarbetet

= Snabbt hitta ratt tidsfonster

»  Sdkraratt prislage och nivaer i pristrappan
»  Forstd var efterfragan ar hogst

= Optimera resultat och Ionsamhet

Markdown ar en molnbaserad webbldsning som bygger pa
IBMs valkanda intelligenta Watson-system.Lopande rapporter
ger dig overblick och kontroll med en knapptryckning.
Samtidigt gor systemet det majligt att jobba mycket mer
finmaskigt och dynamiskt pa ett strukturerat sdtt.

Alla datakallor som till exempel centrala och lokala lager inte-
greras somlost i ett och samma system. Resultatet blir battre
efterfrageprognoser och en smartare allokering av resurser.

En av Storbritanniens-=

storsta onlinebutike

Shop Direct har en arlig omsdttning pa 6ver 22 miljarder SEK
och dr nast storsta onlinehandlare i Storbritannien. De saljer
klader, elektronik, leksaker, husgerad och tradgardsprodukter
med mera. Shop Direct anvander Markdown for att:

= |dentifiera de basta utforsaljnings-kandidaterna med
stod av webbanalys.

= Optimera djup och intervall for varje vara med hansyn
till intakterna.
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= \Validera och justera optimeringen baserat pa sarskilda
restriktioner.

De har valt Markdown av mdnga anledningar. Bland dem
snabbheten i utvecklingen av programvaran med standiga
forbattringar och méjligheten att med kort framforhallning fa
systemet att ta hansyn till kundens specifika restriktioner och
krav.

Nyfiken? Vill du veta mer om Markdown? Vi kan gora ett enkelt Proof of Concept for dig med
dina egna data. Enkelt och vardefullt. Hor av dig till mig sa pratar vi mer.

<4 kim.quarnstrom@Ioad.se
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